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8. ПРИБЫЛЬ И РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ КАК Финансово-экономические показатели результатов деятельности предприятия

8.1. Прибыль как мера эффективности работы предприятия

Прибыль является основным показателем эффективности деятельности предприятия, источником финансирования производственных и социальных расходов, дополнительного вознаграждения работников. Величина прибыли характеризует финансовые результаты работы предприятия и определяет его финансовое положение. Прибыль как экономическая категория отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности [7; 8; 16; 17].

На уровне предприятия в условиях товарно-денежных отношений чистый доход принимает форму прибыли. Прибыль – это сумма, на которую доходы превышают связанные с ним расходы. Стандарты бухгалтерского учета определяют доходы как увеличение экономических выгод
в виде поступления активов, которые приводят к росту собственного капитала, а расходы – как уменьшение экономических выгод в виде выбытия активов, которые приводят к уменьшению собственного капитала.
Основными факторами, которые влияют на величину выручки от реализации продукции, являются:

· объем производства продукции;

· ассортимент продукции;

· качество выпускаемой продукции;

· ритмичность работы предприятия и др.

На рынке товаров предприятия выступают как относительно обособленные товаропроизводители. Установив цену на продукцию, они реализуют ее потребителю, получая при этом денежную выручку, что не означает получение прибыли. Таким образом, доход еще не характеризует эффективность производственно-хозяйственной деятельности предприятия. Для выявления финансового результата необходимо сопоставить выручку с затратами на производство и реализацию, которые принимают форму себестоимости продукции. Когда выручка превышает себестоимость, финансовый результат свидетельствует о получении прибыли.

8.2. Виды прибыли и ее налогообложение

Согласно Закону Украины «О предприятиях в Украине», прибыль представляет собой главную цель деятельности предприятия, является важнейшим показателем, отражающим результаты деятельности предприятий. Ее наличие свидетельствует о превышении поступлений средств за определенный период времени над суммарными издержками. Общая схема формирования финансовых результатов предприятия в соответствии с действующими нормативными документами представлена на рис. 8.1 [4].
















Рис. 8.1. Формирования финансовых результатов предприятия

Характеристика этапов формирования результатов, полученных
в процессе деятельности предприятия, позволяет определить, что такое прибыль. Прибыль – это часть чистого дохода (выручки), которая остается у предприятия после возмещения всех затрат, которые связаны с производством, реализацией продукции и другими видами деятельности. Согласно определению прибыли, сопоставление доходов, полученных по любому виду деятельности, с расходами по этому же виду деятельности позволяет определить соответствующую прибыль. 
Таким образом, прибыль предприятия характеризуется многообразием терминов, которые в настоящее время используются в разрезе различных классификационных признаков, положенных в основу деления прибыли на различные ее виды (см. табл. 8.1).

Таблица 8.1

Классификация прибыли предприятия

	Признаки классификации прибыли предприятия
	Виды прибыли по соответствующим

признакам классификации

	1. Характер отражения 
в учете
	Бухгалтерская прибыль.

Экономическая прибыль.

	2. Характер деятельности предприятия
	Прибыль от обычной деятельности.

Прибыль от чрезвычайных событий.

	3. Основные виды хозяйственных операций предприятия
	Прибыль от реализации продукции.

Прибыль от внереализационных операций.

	4. Основные виды деятельности предприятия
	Прибыль от операционной деятельности.

Прибыль от инвестиционной деятельности.

Прибыль от финансовой деятельности.

	5. Характер налогообложения
	Налогооблагаемая прибыль.

Прибыль, не подлежащая налогообложению.

	6. Состав формирующих элементов
	Маржинальная прибыль.

Валовая прибыль.

Чистая прибыль.

	7. Характер инфляционной очистки
	Прибыль номинальная.

Прибыль реальная.

	8. Достаточность уровня формирования
	Низкая прибыль.

Нормальная прибыль.

Высокая прибыль.

	9. Рассматриваемый период формирования
	Прибыль предшествующего периода.

Прибыль отчетного периода.

Прибыль планового периода (планируемая прибыль).

	10. Характер использования
	Капитализируемая прибыль.

Потребленная прибыль.

	11. Степень использования
	Нераспределенная прибыль.

Распределенная прибыль.

	12. Значение итогового результата хозяйствования
	Положительная прибыль (прибыль 
в обычном ее понимании).

Отрицательная прибыль (убыток).


Рассмотрим более подробно отдельные виды прибыли предприятия 
в соответствии с приведенной ее классификацией по основным признакам.

По характеру отражения в учете выделяют бухгалтерскую и экономическую прибыль предприятия. Бухгалтерская прибыль представляет собой разность между доходами предприятия и внешними его текущими затратами (издержками), отражаемыми бухгалтерским учетом. Экономическая прибыль представляет собой разность между суммой доходов предприятия, с одной стороны, и суммой как внешних, так и внутренних его текущих затрат (издержек), с другой.

По характеру деятельности разделяют прибыль от обычной деятельности, которая характеризует финансовый результат от всех традиционных для данного предприятия видов деятельности и хозяйственных операций, а также прибыль от чрезвычайных событий – необычный или очень редкий для данного предприятия источник его формирования. 

По основным видам хозяйственных операций предприятия выделяют:

– прибыль от реализации продукции, как результат хозяйствования по основной производственно-сбытовой деятельности предприятия. 

Прибыль от реализации определяется суммированием прибыли, получаемой от реализации каждого изделия:
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 – цена единицы изделия;
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– налог на добавленную стоимость единицы изделия;
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– себестоимость единицы изделия;
–  прибыль от внереализационных операций, как доходы от совместной деятельности предприятий, от облигаций и акций, а также других ценных бумаг, доходы по депозитным вкладам предприятия в банках, полученные штрафы, пени и неустойки и др. 
По основным видам деятельности предприятия различают:

· прибыль от операционной деятельности;

· прибыль от инвестиционной деятельности;

· прибыль от финансовой деятельности.

П(С)БУ 4 устанавливает четыре вида деятельности: операционную, инвестиционную, финансовую, чрезвычайную. Этим видам деятельности соответствуют доходы, расходы и, следовательно, прибыль предприятия. Структура валового дохода, равного алгебраической сумме доходов всех видов, такова:

Двал = Допер  + Динв  + Дфин  + Дчр = Досн  + Ддр + Динв  + Дфин  + Дчр,      (8.2)

где Досн – доход от основной деятельности, получаемый от производства 
и реализации продукции;

      Ддр – доход от других видов деятельности, включаемых в операционную;

      Динв – доход от инвестиционной деятельности;

      Дфин  – доход от финансовой деятельности;

      Дчр  –  доход от чрезвычайной деятельности.

Перечисленным видам доходов соответствуют и виды прибыли (Пр):

Првал = Просн  + Прдр + Принв  + Прфин  + Прчр.                       (8.3)

Прибыль от основной деятельности связана с производством и реализацией продукции, являющихся главной целью создания предприятия, 
и составляет основную часть валовой прибыли. Этот вид прибыли традиционно называется прибылью от реализации (основной) продукции – Пррп.

Прибыль, рассчитанная для налога на прибыль, называется налогооблагаемой прибылью (Прнал). Если налоговые льготы отсутствуют, то налогооблагаемая прибыль равна балансовой. Таким образом, валовая прибыль – это алгебраическая сумма финансовых результатов от всех видов деятельности предприятия.

Чистая прибыль (Прч) – это прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты налога на прибыль:

Прч= Прнал (1– Снал /100) = Прнал kнал,                            (8.4)

где Снал – ставка налога на прибыль;

       kнал – коэффициент, учитывающий налог на прибыль.

Пример 8.1. Определим чистую прибыль от реализации изделия, если: цена реализации с учетом НДС Цндс= 140 грн/шт., ставка НДС = 20%, себестоимость изделия С1 = 75 грн/шт., ставка налога на прибыль составляет Снал = 25 %. Чистая прибыль на изделие Прч1  равна:

Прч1= Цндс – НДС – С1 – Нпр = (Цндс kндс – С1) kнал = (140 / (1+20/100) – 75)×
×(1 – 25/100) = (140  · 0,833 – 75)  · 0,75 = 31,215 грн/шт.

В приведенном примере следует обратить внимание на значение коэффициента, учитывающего НДС, kндс = 0,833, которому соответствует ставка НДС, равная 16,67%.

Алгоритм формирования налогооблагаемой и чистой прибыли предопределяется действующими в Украине законами, устанавливающими виды налогов, их ставки и объект налогообложения. Плательщиками налога на прибыль являются субъекты хозяйственной деятельности, осуществляющие деятельность по получению прибыли. Объектом налогообложения является прибыль, получаемая как разница между суммой скорректированного валового дохода (Дскор) и суммой валовых затрат (ВЗ), и амортизационных отчислений.

Последовательное вычитание налогов и затрат из валового дохода можно записать следующим образом:

Прнал = Двал – НДС – ВЗ – А – Нпр = (Двал kндс – ВЗ – А) kнал.    (8.5)

Алгоритм формирования чистой прибыли рассмотрим в примере 8.2.

Пример 8.2. Определить, как изменится чистая прибыль предприятия при отмене НДС, если известны: валовый доход Двал = 1 млн грн, валовые затраты ВЗ = 500 тыс. грн, амортизация  А = 100 тыс. грн,    ставка НДС – 20%, налог на прибыль – 25%.

Чистая прибыль предприятия до отмены НДС:

Прч1 = (Двал kндс – ВЗ – А) kнал = (1000 · 0,833 – 500 – 100) · 0,75 =            =174,75 тыс. грн.

После отмены НДС:

Прч2 = (Двал – ВЗ – А) kнал = (1000 – 500 – 100)  · 0,75 = 300  тыс. грн.

Абсолютный прирост чистой прибыли составил:

ΔПрч = Прч2 – Прч1 = 300 – 174,75 = 125,25 тыс. грн.

Относительный рост чистой прибыли весьма существенен:
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Методы определения прибыли, установление факторов ее роста актуальны по ряду причин. Во-первых, с введением новых стандартов бухгалтерского учета, изменилось определение видов деятельности, а, соответственно, и терминология, устанавливающая название и виды прибыли. Во-вторых, установление источников и факторов роста прибыли важно для эффективной работы предприятия, поскольку прибыль может быть использована на увеличение уставного фонда, научно-техническое и социальное развитие предприятия, на материальное поощрение его коллектива, на выплату дивидендов акционерам, пополнение оборотных средств 
и формирование резервного фонда. 

Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений выполняет определенные функции [5–7; 11; 17]:

– характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия;

– стимулирует финансовую деятельность предприятия, поскольку одновременно является финансовым результатом и основным элементом финансовых ресурсов предприятия;

– является одним из источников формирования бюджетов различных уровней. 

8.3. Показатели рентабельности работы предприятия

В ходе оценки уровня эффективности работы предприятия получаемый результат сопоставляется с затратами или используемыми ресурсами. Несмотря на важность прибыли (чистой прибыли) как оценочного показателя деятельности предприятия, более объективно доходность любого бизнеса определяется именно относительным показателем прибыльности. Соизмерение прибыли с затратами называется рентабельностью (R) или нормой рентабельности.

Рентабельность – это относительный показатель, который характеризует уровень эффективности (доходности) работы предприятия [25; 26]. 

Общепринятых показателей и нормативов рентабельности производства не существует. В то же время рост любого из разновидностей показателей рентабельности рассматривается как положительная тенденция.

В практической деятельности наиболее часто применяют такие виды показателей рентабельности: рентабельность продаж (Rпр), рентабельность собственного капитала (Rс. к), рентабельность активов (Rак), рентабельность изделия (Rи).

Рентабельность продаж определяют отношением чистой прибыли 
к выручке от реализации продукции (РП):

Rпр= 100 Прч/ РП, %.                            (8.6)

Например, при объеме реализации, равном РП = 800 тыс. грн, и полученной чистой прибыли Прч = 200 тыс.грн,    рентабельность продаж   Rпр = 100  · 200/800 = 25%. Это говорит о том, что на каждую гривню реализации приходится 25 коп. чистой прибыли.

Рентабельность собственного капитала характеризует эффективность использования предприятием собственного капитала (Кс):
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Рентабельность активов измеряет эффективность использования основного и оборотного капитала предприятия, составляющего активы предприятия (Ак):
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Рентабельность изделия имеет иной экономический смысл, нежели рассмотренные выше, и соизмеряет прибыль от изделия с затратами на его производство и реализацию, т. е. с себестоимостью изделия (С1):
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Рентабельность изделия определяют расчетом, например, методом целевой прибыли, либо принимают априори в процентах от себестоимости изделия (затратное ценообразование).

Пример 8.3. Определить рентабельность изделия, если оно реализовано по цене Ц1 = 800 грн/шт., а его полная себестоимость составляет С1 = = 600 грн/шт. Сопоставив прибыль и затраты на единицу продукции, получим:

Rи = eq \f (Ц1 – С1;С1)  · 100% = eq \f (800 – 600;600)  · 100% = 33,33%.
Между рентабельностью производства и рентабельностью продукции существует однозначная связь, достаточно просто выясняемая в массовом (однономенклатурном) производстве и несколько сложнее – в серийном производстве, где выпускается несколько типов продукции. 

Пример 8.4. Определить, какой должна быть рентабельность затрат на производство, если планируемая рентабельность фондов (норма прибыли на капитал) R = 15%, стоимость промышленно-производственных фондов ППФ = 20 млн грн, а годовые затраты на производство С = 10 млн грн.

Рассчитаем прибыль, необходимую для достижения принятой нормы прибыли:

Пр = eq \f (R;100)  · ППФ = 0,15  · 20 = 3 млн грн.

Рентабельность затрат на производство:

R = eq \f (Пр;С)   · 100% = eq \f (3;10) · 100% = 30%.

В административной экономике рентабельность производства задается директивно и является регулятором прибыли, зарабатываемой предприятием. В рыночной экономике показателю рентабельности отводится другая функция: определяет минимальное значение рентабельности изделия Rи.мин = (Ц / С  1)  · 100%, обеспечивающего достаточную прибыльность производства.

Предприниматель стремится, чтобы расчетная рентабельность производства была не ниже средней нормы прибыли на капитал. При этом критерий эффективности производства имеет вид: Rрасч → максимум. Если принять в каком-то периоде времени стоимость промышленно-производственных фондов неизменной, то такие оценочные показатели деятельности и критерии эффективности производства, как прибыль и рентабельность, будут согласованными, т. е. оценки уровня эффективности производства по этим двум критериям совпадут.

Для ограничения роста цен и замедления темпов инфляции с начала 1990‑х годов в Украине установилась государством предельная рентабельность затрат на производство. Введение этого вида прибыльности как ограничителя цен, наверное, дало определенные результаты, но в то же время не заинтересовало в специалистов в рамках рыночной экономики  хозяйствования, поскольку, как и прежде, гарантирует рост массы прибыли пропорционально затратам на производство продукции.

Пример 8.5. Определить проект цены производства машины, если ее себестоимость С1 = 200 грн, а принятая норма прибыли к затратам 
Rи = 25%. 
Проектируемая цена Цпр= С1 (1+ Rи/100) = 200 (1 + 25/100) = 250 грн.

8.4. Факторы роста прибыли и рентабельности

Условие роста прибыли и рентабельности работы предприятия можно кратко сформулировать в виде требования: рост доходов и уменьшение расходов по всем видам деятельности.

Под факторами понимают причины, источники, условия, воздействующие на изучаемые явления, процессы, показатели. Факторы роста прибыли и рентабельности можно разделить на две группы:

· внешние факторы (рост рыночного спроса на продукцию, уменьшение ставок налогов, сборов; ускоренная амортизация, уменьшение ссудного процента и др.);

· внутренние факторы (рост любых доходов от реализации продукции и внереализационной деятельности; всемерное уменьшение затрат на производство и сбыт продукции, рост качества и, соответственно, цены изделий и др.).

Прирост валовой прибыли равен алгебраической сумме приростов, включаемых в нее видов прибыли:

ΔПрвал = ΔПропер  + ΔПринв  + ΔПрфин  + ΔПрчр.                  (8.10)

Прирост операционной прибыли предопределяется приростом прибыли от реализации продукции ΔПррп, которая, в свою очередь, зависит от роста объема реализуемой продукции ΔПроб, роста прибыли от продажи продукции повышенного качества ΔПркач, от экономии затрат на производство, связанной с ростом его объема ΔС:

ΔПррп = ΔПроб + ΔПркач  + ΔС.                               (8.11)

Пример 8.6. Предприятие наращивает объем производства и продаж 
с N1 = 8 000 шт. до N2 = 10 000 шт. и в связи с ростом качества изделия повышает цену на него с Ц1 = 200 грн/шт. до Ц2 = 270 грн/шт. Сумма условно-постоянных расходов в себестоимости продукции Руп = 1 млн грн. Определить общий прирост прибыли от реализации продукции:

ΔПроб = (N2 – N1) Ц1 = (10 000 – 8 000)200 = 400 000 грн.

         ΔПркач = (Ц2 – Ц1) N2 = (270 – 200)10 000 = 700 000 грн.

         ΔС = Руп(N2/N1 – 1) = 1 000 000 (10 000/8 000 – 1) = 250 000 грн.

       ΔПррп = ΔПроб + ΔПркач + ΔС = 400 + 700 + 250 = 400 + 700 + 250 =
= 1350 тыс. грн.

При внедрении различных организационно-технических решений могут изменяться разные слагаемые операционной и других видов прибыли. Например, при реализации маркетинговых решений, связанных с реализацией ценовой политики предприятия, важную роль играет изменение прибыли от ускорения оборачиваемости оборотных средств (Пру. об). Рассмотрим ее определение на конкретном примере (см. прим. 8.7).

Пример 8.7. Определить, на сколько возрастет годовая чистая прибыль предприятия, если достигнута экономия материалов при производстве одного изделия ΔСм1 = 15 грн/шт. Прибыль от продажи изделия составляет Пр1 = 37 грн/шт. За  операционный цикл  производится и продается Nоп = 1 000 шт. изделий. Длительность операционного цикла сокращается 
с Топ1 =  45 дней до Топ2 = 30 дней.

Годовой выпуск и объем продаж изделий зависит от операционного цикла и при его уменьшении составит:
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где nоб – число операционных циклов в году (равно числу оборотов оборотных средств).

Снижение себестоимости годового выпуска продукции:

ΔС = ΔСм1 N = 15∙12 000 = 180 000 грн/год.

Рост прибыли от ускорения оборачиваемости оборотных средств зависит от размера операционной прибыли, получаемой за один операционный цикл, Проп1 и от роста числа оборотов оборотных средств Δnоб:

ΔПру. об = Проп1 Δnоб = Nоп Пр1360(1/ Топ2 – 1/ Топ1) = 1000  · 360 (1/30 – 
–1/45) = 148 000 грн.

Рост балансовой (она же налогооблагаемая) прибыли, обложенный налогом по базовой ставке Снал = 25%, дает рост годовой чистой прибыли:

ΔПрч= (ΔС + ΔПру. об)kнал = (180 + 148) ·  0,75 = 246 тыс. грн.

Основными факторами повышения рентабельности могут быть:

а) при оценке рентабельности производства:

· рост прибыли;

· уменьшение стоимости основных производственных фондов и излишков нормированных оборотных средств;

б) при оценке рентабельности отдельных видов продукции:

· снижение себестоимости изделий.

Важными факторами, которые обеспечивают повышение прибыли 
и рентабельности предприятия, являются рост производительности труда, фондоотдачи, экономия материальных ресурсов, уровень технического прогресса, а именно, механизация и автоматизация трудоемких технологических процессов, совершенствование уровня организации производства 
и др. Учет и оценка таких факторов на предприятии способствует повышению эффективности деятельности предприятия.

Вопросы для проверки знаний и самоподготовки

1. Что такое прибыль, с какой целью она определяется?

2. Виды прибыли и ее определение.

3. Экономическая сущность дохода, его отличие от прибыли.

4. Каким образом определяется прибыль от реализации продукции?

5. Назовите основные факторы, которые влияют на величину выручки от реализации продукции.

6. Перечислите признаки классификации прибыли предприятия.
7. В чем отличие налогооблагаемой и чистой прибыли предприятия
8. Назовите источники создания дохода и прибыли предприятия.
9. Назовите виды прибыли по составу формирующих элементов.
10. В чем состоит отличие прибыли от обычной деятельности и прибыли от чрезвычайных событий?
11. Какие виды прибыли различают по основным видам деятельности?
12.  Назовите основные функции прибыли.
13.  Охарактеризуйте механизм распределения чистой прибыли предприятия.
14.  Влияние результатов работы предприятия на доход, на чистую прибыль.
15.  Налогообложение прибыли предприятия и его цель.
16.  Назовите внешние факторы, влияющие на изменение прибыли предприятия.
17.  Перечислите внутренние факторы, влияющие на изменение прибыли предприятия.
18.  Какова цель управления формированием прибыли?
19.  Назовите источники финансовых ресурсов предприятия.
20.  Как определяется прибыль от реализации продукции?
21.  Назовите состав балансовой и чистой прибыли.
22.  Что такое рентабельность, с какой целью она определяется?
23.  Виды рентабельности, их взаимосвязь, способы расчета.
24.  Перечислите и охарактеризуйте факторы роста рентабельности (прибыльности).
25.  Влияние факторов на изменение прибыли, методы расчета.
26.  Влияние результатов работы предприятия на доход, на чистую прибыль.
27.  Как формируется доход предприятия и прибыль, в чем их отличие?
28.  Направление расходования дохода предприятия. Фонды предприятия.
29.  Как и зачем на предприятии создают фонды экономического стимулирования.
30.  Факторы роста дохода и прибыли предприятия.
Тесты для самоконтроля

1. Прибыль предприятия – это:

а) главная цель деятельности предприятия;

б) основной источник формирования финансовых ресурсов, обеспечивающих развитие предприятия;

в) объем производства, при котором издержки минимальны;

г) все ответы верны.

2. В рыночных условиях хозяйствования прибыль предприятия выполняет следующие функции:

а) является показателем эффективности деятельности предприятия;

б) является источником оплаты труда на предприятии;

в) является источником самофинансирования и развития предприятия;

г) является источником оплаты поставок товарно-материальных ценностей.

3. Прибыль, которая поступает в распоряжение предприятия после уплаты налога на прибыль, называется:

а) обычной;

б) операционной;

в) балансовой;

г) чистой;
д) валовой. 

4. Прибыль, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты налога на прибыль, распределяется на:

а) фонд потребления;

б) уплату налога на добавленную стоимость;

в) выплату заработной платы основным рабочим предприятия;

г) фонд материального поощрения работников;

д) фонд развития производства.

5. Чтобы вычесть налог на прибыль из налогооблагаемой прибыли, последнюю нужно:

1) разделить на 0,75;

2) умножить на 0,75;

3) разделить на 0,25;

4) умножить на 0,25;

5) умножить на 0,3.

6. По характеру использования прибыль классифицируется на:

а) капитализированную и потребленную;

б) регулярно формируемую и чрезвычайную;

в) маржинальную, валовую и чистую;

г) номинальную и реальную.

7. Получена прибыль от  реализации продукции 500 тыс. грн, 
а также доходы от деятельности вспомогательного хозяйства предприятия – 200 тыс. грн и от сдачи оборудования в аренду – 300 тыс. грн (в том числе амортизационные отчисления – 200 тыс. грн). Какую чистую прибыль получит предприятие, если ставка налога на прибыль Снал = 25%:

а) 1200 тыс. грн;

б) 800 тыс. грн;

в) 600 тыс. грн;

г) 840 тыс. грн.

8. По основным видам деятельности предприятия различают следующие виды прибыли:

а) прибыль от операционной деятельности;

б) прибыль от чрезвычайных событий;

в) прибыль от инвестиционной деятельности;

г) прибыль от финансовой деятельности;

д) экономическая прибыль.

9. К внешним факторам роста прибыли предприятия относят:

а) уменьшение ставки налога на прибыль;

б) рост объема производства на предприятии;

в) повышение спроса на продукцию;

г) ввод ресурсосберегающей технологи на предприятии;

д) уменьшение объема сбыта.

10. К внутренним факторам роста рентабельности деятельности предприятия относят:

а) снижение материальных затрат по производству продукции;

б) сокращение рынков сбыта;

в) увеличение уровня спроса на продукцию;

г) уменьшение ссудного процента;

д) рост уровня качества продукции. 

11. Увеличение операционной прибыли наблюдается в случае:

а) прироста прибыли от реализации продукции;

б) роста прибыли от продажи продукции более высокого уровня качества;

в) роста затрат на производство;

г) увеличения прибыли от продажи акций.

12. Прибыль – это:

а) та часть выручки, которая остается у предприятия после возмещения материальных затрат и затрат на оплату труда административного персонала;

б) выручка от реализации минус постоянные затраты;

в) выручка от реализации минус переменные затраты;

г) часть выручки, которая остается у предприятия после возмещения всех затрат, связанных с производством и реализацией продукции.

13. По составу элементов прибыль классифицируется на:

а) номинальную и реальную;

б) нераспределенную и распределенную;

в) маржинальную, валовую и чистую;

г) прибыль от реализации продукции, от реализации имущества, от внереализационных операций.

14. Какой вид прибыли участвует в расчете чистого денежного потока:

а) маржинальная прибыль;

б) чистая прибыль;

в) реальная прибыль;

г) нераспределенная прибыль.

15. Валовая прибыль – это:

а) общий доход от реализации товаров, работ, услуг без вычета предоставленных скидок, возврата проданных товаров и косвенных налогов;

б) доход от реализации товаров, работ, услуг минус соответствующие налоги, сборы, скидки;

в) разница между чистым доходом от реализации и себестоимостью реализованной продукции.

16. Рентабельность изделия определяется как …

а) отношение прибыли от реализации данного изделия к  выручке от реализации продукции;

б) отношение затрат по производству данного вида продукции к чистой прибыли;

в) разность между затратами и результатами, полученными в процессе производства продукции;

г) отношение прибыли от изделия к затратам на его производство 
и реализацию.

17. Фактическая рентабельность продукции тем больше, чем:

а) больше цена, по которой продана эта продукция;

б) выше стоимость основных фондов, используемых при производстве этой продукции;

в) выше себестоимость данной продукции.

18. Основными факторами, влияющими на величину выручки от реализации продукции, являются:

а) объем производства продукции;

б) качество выпускаемой продукции;

в) длительность цикла производства и реализации продукции;

г) организация производства;

д) внутренний механизм деятельности предприятия.

19. Рентабельность собственного капитала это…

а) отношение прибыли от реализации одного изделия к величине собственного капитала;

б) отношение чистой прибыли к выручке от реализации продукции;

в) соизмерение прибыли от изделия с затратами на его производство и реализацию;

г) отношение чистой прибыли к величине собственного капитала.
20. Какая прибыль является источником для уплаты различных штрафов и санкций, выплачиваемых предприятием в случае нарушения действующего законодательства:

а) чистая прибыль;

б) налогооблагаемая прибыль;

в) валовая прибыль;

г) правильные варианты отсутствуют.

21. Налогооблагаемая прибыль рассчитывается по формуле:

а) ВД–ВР+А;

б) ВД–НДС–А;

в) ВД–ВР–А;

г) ВР–ВД–А.

22. Обратное влияние на рост прибыли оказывают следующие факторы:

а) себестоимость, административные расходы, прочие операционные расходы;

б) выручка от реализации, цена на реализуемую продукцию, себестоимость;

в) выручка от реализации, прочие операционные доходы, себестоимость;

г) все ответы верны.

23. Прямое влияние на рост прибыли оказывают следующие факторы:

а) выручка от реализации, цена на реализуемую продукцию, административные расходы;

б) выручка от реализации, цена на реализуемую продукцию, себестоимость;

в) выручка от реализации, прочие операционные доходы, себестоимость;

г) выручка от реализации, цена на реализуемую продукцию, прочие операционные доходы.

24. Показатель рентабельности оценивает эффективность производства путем соизмерения:

а) расходов на производство и доходов на него;

б) доходов от производства и расходов на него;

в) доходов от производства и стоимости оборотных средств;

г) все ответы верны.





































































































































































































































































































































Доход (выручка) от реализации продукции





Себестоимость реализованной продукции   (-)





Фонд потребления





Налог на добавленную стоимость		  (-)


Акцизный сбор			             (+)


Другие отчисления от дохода		  (-)





Чистый доход (выручка) от реализации продукции





Валовой (балансовый) доход





Другие операционные доходы		(+)


Операционные затраты			(-)





Операционная прибыль





Финансовые доходы				(+)


Финансовые затраты			(-)





Налог на прибыль				(-)





Прибыль от обычной деятельности





Реинвестированная прибыль





Чистая прибыль












































































































































































































































PAGE  
129

_1136378492.unknown

_1197272236.unknown

_1197276439.unknown

_1199176029.unknown

_1197273007.unknown

_1136378580.unknown

_1194850490.unknown

_1074160332.unknown

_1136378401.unknown

_1069930931.unknown

